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Vous avez besoin de vendre ou d’acquérir un bien immobilier ? Mais la multiplication des agences immobiliéres
en Pays royannais vous laisse indécis ? N'hésitez plus et découvrez I'agence CONTACT IMMOBILIER a Saint-
Georges-de-Didonne (44, rue de la République), une agence qui propose sa propre vision du métier, basée sur
le dialogue et la transparence.

uand Morgan Caira en
collaboration avec
Ophélie Favreau créent

leur agence CONTACT IMMOBI
LIER en novembre 2007 a Saint-
Georges-de-Didonne, tout est
clair pour eux. lls voulaient une
agence a leur image ol convi-
vialité, écoute et professionna-
lisme soient étroitement liés.
Pour y parvenir, ils suivent tous
les deux des formations initia-
les différentes, mais parfaite-
ment complémentaires.

Morgan suit des études d'archi-
tecture pendant qu’'Ophélie
décroche une licence de droit.
Pour parfaire leurs connaissances,
ils se spécialisent tous les deux
et obtiennent un BTS profes-
sions immobiliéres . "Cette
formation, faite dans la région,
nous a permis de gagner un vrai
savoir-faire et d'approfondir
notre connaissance du marché
local", précise Morgan.

Aprés deux ans d'expérience sur
le terrain, Morgan et Ophélie
décident de monter leur propre
agence, une agence indépen-
dante, et ce, dans un but bien
précis : "Nous avions vraiment
la volonté d'imprimer notre
vision personnelle du métier.
Nous voulions étre libres de pas-
ser le temps qu'il faut sur nos
dossiers. Bref, ne pas subir les
contraintes d'un grand groupe".
Choisir CONTACT IMMOBILIER,
c'est faire le choix d'une vraie
proximité, d'une vraie écoute de
vos besoins et sans jamais se
départir d'un professionnalisme
trés poussé, que cela soit pour
I'estimation d'un bien, service
dispensé gratuitement, pour la
vente ou I'achat.

Leur priorité, c'est le conseil tant
en matiére de financement,
calcul de plus-value, investisse-
ment ou encore sur les travaux a
effectuer. lls mettent un point

Ophélie Favreau et Morgan Caira

d'honneur a replacer leur
clientéle au centre de la trans-
action.

Leurs atouts : le dialogue et la
transparence. "Cerner les
besoins, les envies de nos
clients c'est primordial pour les
satisfaire. Un autre point sur
lequel nous sommes intransi-
geants : la transparence. Dans
notre activité la notion de
confiance est capitale. Nous
exposons toujours nos biens
dans leur ensemble avec un
maximum d'informations.

Hors de question de faire
n'importe quoi pour emporter
une affaire. Ce n'est pas du tout
dans notre philosophie".

Autre point fort de CONTACT
IMMOBILIER un suivi personna-
lisé des dossiers.

Ophélie Favreau : "C'est la que
nos formations respectives
interviennent de fagon décisive.
Par son expérience dans |'archi-
tecture Morgan apporte une
vraie caution technique (travaux,
permis de construire etc.).
Quant a moi, j'accompagne le
client dans les différentes dé-
marches administratives ou juri-
diques.

De plus, nous travaillons
vraiment en équipe et chacun
d'entre nous est a méme de
s'occuper du dossier de I'autre".
Pour ce qui est de la diffusion,
de la mise en valeur des biens,

CONTACT IMMOBILIER posséde
plusieurs outils : tout d'abord
I'agence en elle-méme, un
véritable écrin situé en plein centre
de Saint- Georges, les portails
immobiliers classiques et divers
supports publicitaires et média-
tiques.

Sans oublier le site internet
(www.contactimmol17.com),
un partenariat avec d'autres
agences du secteur ou |'organi-
sation de journées portes
ouvertes.

De plus, Contact Immobilier est
affilié a la FNAIM pour un gage
de qualité de par son code de
déontologie, la formation, le
service juridique et la publicité
apportée.



